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E. Fuchs et C. Huberson. Bio2Imaging
surveille votre santé via internet

© SANTE. Le site “suivi-sante.fr” offrira des services de suivi et de prévention de la

santé par internet via des capteurs per

Les créateurs

Emmanuel Fuchs, 32 ans, aprés
un dipléme dlingénieur en
microélectronique @ Grenable
INP et un doctorat en électroni-
que, a travaillé chez STMicroe-
lectronics, NXP semiconductor
puis  Nanoident biometrics.
Licencié économique, il s'est
lancé dans la création de Bio?-
maging avec Christian Huber-
son, A 42 ans, aprés un master
eningénierie des systémes inté-
grés a Londres, ce dernier a tra-
vaillé comme ingénieur d'étude
au laboratoire TIMC du CNRS &
La Tronche, dans le départe-
ment Gestes médico-chirurgi-
caux assistés par ordinateur.

Lactivité

Bio?imaging proposera a terme
un service de suivi et prévention
de santé sur internet. Le princi-
pe consiste. a prendre soi-
méme des mesures |le pouls,
les parameétres cardio-vasculai-
res, la saturation en oxygene, la
tension,etc.) a l'aide de cap-
teurs brancheés sur le port USB
du PC. Les données sont stoc-
kees sur un serveur et accessi-

mettant de

Emmanuel Fuchs, P-dg (a g.), et Christian Huberson, directeur technique.

bles sur le site www.suivi-san-
te.fr. En cas d'anomalie, le
médecin traitant peut étre aver-
ti.

La sociéte

Créée en juin 2010, la start-up a
démarré avec un capital de
30.000 € et 100.000 € desiinves-
tisseurs Anthemis et
TeamGroup  investissement.
Elle a également bénéficié d'un
prétd'honneur de 24.000 € d'Al-
pes Gresivaudan initiatives.
« Nous. pouvons aborder 2011

sereinement, estime le diri-
geant. Mais nous visons une
levée de fonds de 400.000 € en
milieu d'année pour embau-
cher. »

Bio?lmaging vise un premier
chiffre d'affaires de 200.000 € 3
300.000 €. Les revenus seront
générés par la vente d'abonne-
ments, de licences et de kits de
capteurs.

Les objectifs
Lancé ce mois-ci, le site aura
dans un premier temps un

mesurer le pouls, la tension, etc.

aspect ludique et grand public.
« |l s'agit d'abord de se faire
référencer et de montrer la phi-
losophie du site. Cela nous per-
mettra aussi d'avoir un premier
socle de visiteurs a convertir en
clients par la suite, affirme
Emmanuel Fuchs. Mous tra-
vaillons a ['élaboration d'un par-
tenariat avec un laboratoire
pour gue, rapidement, le conte-
nu et la méthodologie acquié-
rent des compétences médica-
les. Mais le BtoC ne suffit pas.
Nous sommes donc en contact
avec des mutuelles qui utilise-
raient nos services en marque
blanche pour le proposer a
leurs adhérents. » A plus long
terme, les services seront pro-
posés aux personnels meédi-
caux, comme les infirmiéres
indépendantes ou les médecins
du travail.
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