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Hilabs. Croissance fulgurante

o BIENS D'EQUIPEMENT. Une offre intégrée dans I'immobilier propulse la start-up
Hilabs vers une croissance a trois chiffres.

Les vitrines interactives d'Hi-
labs, sorte d'Ipad géants collés
aux vitrines et consultables a
tout moment, sont un outil de
mise en relation commerciale
qui se révéle étre un levier de
développement efficace. En
seulement deux ans d'activité,
Hilabs, start-up meylanaise
issue de llnstitut national de
recherche d'informatique et
d'automatisme [Inria) et suc-
cessivement accompagnée par
incubateur Grain, le Réseau
des entrepreneurs et
aujourd’hui la pépiniére Pétale,
ne laisse rien au hasard.

Dans un premier temps, Hilabs
se focalise sur un seul seg-
ment de marché, limmaobilier,
alors que son champ d'applica-
tion est universel. Principe de
base : faciliter la tiche de
l'agent immobilier avec un pro-
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duit novateur unique sur le
marché sans point comparai-
son et surtout... sans changer
les habitudes du client. Objec-
tif 7 Lui offrir un plus grand
volume d'affaires en attirant le
chaland qui navigue sur un
écran tactile depuis la rue. Le

produit est attractif: un pas-
sant peut choisir ainsi son bien
immobilier a n'importe quelle
heure du jour et de la nuit, le
télécharger sur son smartpho-
ne et le présenter a son entou-
rage. « Nous rentrons complé-
tement dans la logique des pro-
moteurs immobiliers. Les pro-
blémes informatiques et techni-
ques sont pour nous. Aussi
nous leur louons un service
tout compris : matériel, logiciel
et installation. La location est
une charge supplémentaire et
non un investissement hors
norme », analyse Julien Letes-
sier, P-dg d'Hilabs.

Une croissance fulgurante

Le parc d'une centaine de vitri-
nes installées sur toute la Fran-
ce, draine 60.000 personnes
par mois, un nouveau porte-

feuille clients pour le promo-
teur puisé directement dans la
rue. La premiére levée de
fonds de 600.000 euros bouclée
en mars2010, a permis a
Hilabs de se renforcer sur le
plan national et d’amorcer un
développement & linternatio-
nal. « Aprés avoir recruté une
quinzaine de salariés, les

embauches se poursuivent.
Nous visons une croissance a
trois chiffres pour 2011 »,
conclut-il.
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